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ONSOz

Giinlimiizde fikir ve goriis taraflan, fikir sahasindaki dayanaklar ve delillerle birbirleriyle
catisirlar. Bu da fikir ve goriis etrafinda birbirlerini etkileyen insanlardan ve giiglii
tisluplardan kaynaklanir.

Televizyon ekranlari, radyolar, seminerler, konferanslar, topluluklar vb. saatler boyunca
dogru ya da yanlis fikirler ve konusmacilarla doludur. Bu durumda kelimelerden ve onun
etkilerinden bahsede bilir ya da halka liderlik etmek icin segkin sesleri yolumuza katabilir
miyiz?

ilk gérev ayriliga diismemek... Soyle ki kim toplumda giizel hitap edip iyi ya da kétii etki
verirse ve hitap da ilmi delillere ve mantikli temellere dayanirsa, temsil giiciinii toplum ya
da bireyi bilinglendirme ve kuvvetli ses tonu arasinda toplar. Bundan dolayi o, davranis ve
hareketlerini bilen, insanlarda en ufak bir siiphe olusturmayan etkili ve usta bir kiimeyi
olusturur.

o
!

Gorevimiz insanlara hitap ederken ve onlari anlarken “ Emrolundugun seyi acikla! “ ayeti
ve “ Benden bir ayette olsa teblig ediniz! “ hadisini kendimize yol edinmektir. Peygamber
efendimiz sallallahu aleyhi ve sellem’in Mekke’de kabilelere, heyetlere ve krallara yaptigi
hitap bu yondeki en giizel 6rnegi teskil eder. Konugsmasinda onlara 6nemli mesajlar atmis
ve mantikli ve dogru kullandigi sozlerle onlarin akillarinda ve kalplerinde etki ve giiven
saglamistir.

Ve burada bizim, iginde biiyiik bir ustalik ve kuvvet olan kelimelerin dogasini, kullandigimiz
kelimeleri ve insanlar lizerinde nasil bir etkiyle baslayacagimizi iyi bilmemiz gerekir.



Tabii ki bu uzman bilgi; sorumluluklara, yeteneklere ve temel 6gelere giivenir. Ancak bilgi;
kabiliyetler, hazirliklar, aliskanliklar, kokli farkliliklar ve yaraticilik icin saglam kazanimlarin
insa edilmesiyle genel ilimler kazanmis olmaktir.

Bu miitevazi ¢cabada, anlamanizi istedigim biiyiik ya da kii¢ciik mesajlari agik bir sekilde
ulastiran kisa hikayelere isaret etmeyi, sanat ve ilimlerden aktarabildigimi en iyi sekliyle
aktarmayi denedim.

Bati ve Arap diinyasinin yaratici ve usta tecriibelerinden yararlandim. Etkili konusmada
farkh yollan agikladim ve yasadiklari olaylarla insan bilgisini zenginlestiren bu sayfalarda;
sinirh genel hitabet, anlatim, etkilesim, iletisim, siyasi bilimler vb. ilgili belli bash talimatlarn
anlattim.

Burada farklihgi iddia etmiyorum. Ancak ¢abali islerin verimli olmasinda; uygun akil, fikirler
ve yaraticilik, sahibindeki konugma ustaliginin ve yeteneklerin gelistiriimesiyle birlikte tiim
yenilikleri agirlamak vardir.

ALLAH-U TEALA’'DAN AMELLERIN KABULUNU VE iHLASLI CABA DiLiYORUM.

DR. NiZAR NABEEL HiRBAWi



HITABETIN TANIMI

Hitabetin kurumlar icin fiili yetenekler alanindaki adimlarinin gergek gelisimi ve dogru
anlama metotlariyla tasarlanan birgok tanimi vardir.

Hitabetin amaci burada : “ Konugmalarda hedefin gergeklesmesi igin gesitli araglar
vesilesiyle diyologun kontrol altina alinabilmesidir.

Gergek konsantrasyon isteyen etkileyici bir konusma asagidaki su gorevlerle olur:

V. Etkili konusma rastgele degil, yonlendiricidir.

Y. Siiphesiz ki bu 6zel konusma, genel bir kategoriye ya da toplumun pargalarindan bir
kesite yoneltilir.

Burada gergek yaraticilik; kisisel 6zellikler ve hedef kitlenin anlama seviyeleriyle baglanti
kurmaktir. Kitlelere konusurken konusmada istenilen hedefe ulasabilmek igin dolayli
etkiler ve yaraticilik belirlenmelidir.

Soyle ki; 6rnegin toplumun bir pargasi olan Y-¢, ©-)Y, VY ve Y1 yas araligindaki ¢ocuklara
konusma yapilirken, konusmanin daha ¢ok resimlerle zenginlestirilmesi en iyi faydayi verir.



Y. Konugmadaki istenilen hedef yaraticiligin gergek kriter olmasidir. Kelimelerin rastgele,
ici bos ve siirekli tekrar edilmesi vb. hedef gruplarda ciddi etkiler kurmaz.

Temiz, hedefli, kisa ve ciddi bir hitabet hedefsiz ve ¢ok y6nlii uzun konugsmalardan her
zaman daha iyidir.

Cagimizdaki en biiyiik sorunlardan biri arastirmacilarin ¢ogunun konusmalarini réportajla
yapip kendilerini ispat etmeye ¢alismalari ya da siirekli kendileriyle ilgili konusmalarnidir.
Bu konusmacilarin hitabetleri hedefsizdir. Ve bu da konusmalarinda dinleyenlere verdikleri
6nem ve degerin kaybolmasi anlamina gelmektedir.

¢, Hitap yolunu; ¢cagdas teknoloji araglari, gérsel, isitsel, yazili propagandalar, reklamlar ve
medyanin 6zel teknikleriyle belirlemek lazimdir.

Soyle ki burada medya; isitsel sunumlarda, mescit konusmalarinda ve kitle konusmalari
boyunca mikrofon ve artan seslerdir. Ve burada kitaplar, gazeteler, dergiler vb. gibi yazili
medya, uydu ve televizyon gibi gorsel medya kaynaklar dikkatli medya organlanidir.

Tiim bunlar var olan diistinceler degil, diisiinceleri iletme yollaridir!

Bu sebeple konusmaci fikirlerini medya yoluyla atmak, istenilen seviyelere ulasmak ve
genel bilinglendirmeyi sekillendirmek icin ona verilen firsatlari alma fikrine sahiptir. Ve
sorunlar icin en uygun baslama sekli, ayrintili gériilen yollara ve birikimlere engel olmaktir.



. Konusmayla kurulan kalkinma alanlari iizerinde yogunlasan sozlii hitapda uzmanhk
vardir. Boyle bir konusma dil ve akil bakimindan giivenilirdir.

Sozli hitap; genel hitabet, kitleler, sempozyum, konferans, radyo ve televizyon
konugmalari vb. iletisim yollarini kapsar. Bu iletisim yollarinin bugiine kadar aktif
iletisimde biiyiik bir onderligi vardir. Ve; diisiince metotlari ile fikir birikimi alaninda
toplum ya da bireyler i¢in dogrudan izlere sahiptir.

HITABETTEN ONCE

Toplumlarla ya da bireylerle konugsmadan 6nce, olusturacagimiz sorularin cevaplanmasi
sanat yapmaktan ¢ok daha 6nemlidir. Bu sorular ve kisa cevaplari fikirleri karisik ve sekilsiz
olan konusmacilarda fiili etkiler kurar.

Konusmaci ve hitap sekli, s6zleri ve seviyeleri arasinda zihinden yapilan islerin
kendiliginden sekillenmesiyle bu sorular hakkinda cevaplar iiretilir.

Sorular sunlardir:

” Kim? Ne konusuyor? Ne zaman konusuyor? Nigin konusuyor? Nasil
konusuyor? Ve nerede konusuyor? “

Bu sorular hakkindaki cevaplar, giicliik seviyeleri ve onlarin izleri muhataplar lizerinde
denenir.



Ben suraliyim... Benimle sunun oglu ya da su sahsin elgisi mi konusacak? Nigin? Bu elgi
toplum lizerinde etkili mi? Bugiine kadar a¢iga ¢ikardigi deliller ne? Bu konusmada falan
filancadan nigin daha iyi? Su grubun sunlarla alakasi ortaya ¢ikacak mi? Diizenli mi? Siyasi
mi? Geng kesim mi? Yoksa bayanlardan mi olusuyor?

Tiim bu sorular ve digerleri ilk soru olan ‘KiM?’ sorusunun cevabiyla baglanti kurar.

Zaman, mekan, hitap formiilleri, ses diizeyleri vb. baska gorevler dikkat ¢ekerler.

Eger kim icinde konusmacinin sahsiyla ilgili delilleri olan bir hitap kurmak igin falani
falandan ayirt etmek istiyorsa konugsmanin zamani, mekani, konusmadaki ses tonu ve
kisinin konusmasi icin segilen kelimeleri gergek resimler ve etkilerle birlikte kitlelerin
aktifligini bicimlendirmelidir.

Burada konusmada yakalanmak istenen bazi noktalara deginilir. Bazisinda ¢ocuklar,
gengler, bazilarinda kadinlar, seviyeli siyasi sahsiyetler, bazisinda ise edebi davalar dikkate
alinir. Digerinde ciddi siyasi konusma, bazisinda duygu, bazisinda akil, bazisinda eksik
ciimleler vb. olmasi tamamen hitabeti sekillendirir.

ETKiLi KONUSMANIN ESASLARI



Arap dili sanatlarindan hitabet sanati... Diger sanatlardan ayri olarak bu sanatta hiikiim
kurma, ciddilik, bicimlendirme, dallara ayirma, basaril nitelikler, basarisizlik ve ayrintilara
inme vardir. Bu sebeple, milyonlar ve sahislar arasinda ya da iki kisi arasinda konusma
yapmadan konusma yapmadan 6nce temel esaslari ve isaretlerini anlamak gerekir. Bu
esaslar:

e GIRIS

Konusmanin agilmasi igin konusulan kelimelerle dinleyicilere ulasilir.

Yaratici bir giris icin, icinde ayirt edici degerler oldugunu bildigin tecriibeli, etkili ve nitelikli
onemli sifatlarla baslanmalidir.

Bakiniz mesela bazi konusmalar hep rutin hitabet girisiyle baslar: “ Ger¢cek hamd, Allah’a
mahsustur. O’'na hamd eder ve O’ndan yardim dileriz ve kotiiliiklerden O’na sigininz...”

Bunun gibi degerli bir giriste garanti vardir. Ancak siirekli tekrarlanmasi ¢ogu kez
dinleyicilerde gergek bir bikkinlik yaratir. Ve konusmada dilsel, fiziksel ve bilgi bakimindan
zayifliga isaret eder.

Yaratici bir baslangicin en 6nemli 6zellikleri:

V. Kisa ve 6z olmalidir.



Y. Temel konugmalarda garantisi olan bir igerik bulunmalidir.

Y. Konusma; kisa ayetler, etkili sozler ya da siirlerden bir beyit gibi toplum icin cezbedici
ibareler ya da nitelikli kelimeleri kapsamalidir.

¢, Baslanan kelimeler konusanin sahsiyetini ve fikir kimligini ortaya koyar. Mesela
“Bismillahirrahmanirrahim ”’, “iyi aksamlar’’ ya da “hello” ... Biitiin bu baslangig isaretleri
konusanin sahsiyetine, fikir kimligine, inancina, sahsi niteliklerine, diinya degerlerine vb.
isaret eder.

« GARANTILi KONUSMADA GELISME

Bu kisim yapilmak istenen konusmada igerigi pekistirir. Bu béliimde siyaset, kiiltiir, bilgi,
ya da toplum vb. vardir.

Gelisme; icinde sdylenen isteklerin oldugu konusma metnidir. Bu béliimde konugsmanin
icinde insanlara iletmek istedigin degerler, kavramlar ve diisiinceler ortaya koyulur.

Gelisme ya da metin igin yaratici 6zellikler, konusmada gosterilen manzara, iyi gosterme,
dilin ulagmas,, izleri, kuvveti ve konunun gizlenmesi konusmacinin sahsiyeti ve giiciiyle
baglanti kurar. Bu ayirici 6zellikler sunlardir:



). insanlara ulastiriimak istenen hedeflerin igine uyarici ve agik bir sekilde olaylar
konulmalidir.

Y. Hadislerle, kiymetli siirlerden béliimlerle, Arap ornekleriyle, sozlerle, giizele baglanmis
olaylarla ya da ayet-i kerimelerle baslandiginda akici anlatimli ve giiglii baglanir.

Y. Farkli uzman dairelerde ve arastirma merkezlerinde incelenen raporlar samimiligi,
gercek calismalari uzmanhigi ve gelismisligi icine alir. Sliphesiz ki burada bos ve rastgele
konusmalar degil, rakamlar ve oranlarla dinleyiciyi cezbeden konusmacinin kimligi vardir.

¢, Cezbedici ve uyarici ifadeler kullanmak.

Bu ifadeler ve ciimleler ya iki boliim arasinda ya da 6nemli bir sey sdylerken dinleyenleri
uyarmasi igin kullanilir.

e Mesela konusmaci sunlari soyleyebilir:

Sayin katilimcilar;

Sevgili liyeler;

Baylar ve bayanlar...



e Bunlar ise daha etkili ve derin 6rneklerdir:

Ey hakki ve gergegi koruyanlar!

Ey Ozgiir ve degisen nesil!

Ey Ozgiir ve ihlashi immetin umudu!

Ey sevgili, 6zgiir ve temizler! Vb.

Bu ifadeler dinleyenlerin hafizasina canlilik verir ve zayif olmadan ve bikmadan
konusmadaki faydanin devamhiligini saglar.

ideal konusmaci; kelimelerin kitleleri cezp etmesinin siirekliligi i¢in kelime araliklarinin
paylastiriimasini iyi hesaplayan, kelimelerin secimini ve bu ifadeleri iyi formiile
edebilendir.

©, Olay ve tarih arasinda hedeflerin baglanmasi. Bu; konugsmacinin istegiyle beraber
delillerin ve uzun boylu metinlerin samimi, acik bir sekilde ve resimlerle konugmacinin fikri
lizerinde delil ortaya koymasi ve tarihi taniklari sunmasidir.

Degerli imkanlarla peygamberin yolundan gidilmesi, genelde var olan bilgiler,
konugsmacinin konuyu kurallar, agiklama ve uzun uzun olaylarla baglamasi ve olaylar
arasinda baglanti kurmasi Miisliiman bir halka yapilan hitabette fayda verendir.



1. Hitabetin bu boliimiinde hayvan simgelerinin hikayeleri, 6nceki iimmetler, tabiinler ya
da rivayetlerin denkligi temel alinmasi. Dinleyicinin unutmasinin zor oldugu ve kalplerde
derin izler birakan boliimdiir.

V. Yerinde ve kisa Arap orneklerini kullanmak. $oyle ki; Arap 6rnekleri gergekten derin
izleri olan, ulemalarin mesajlarinin anlasildigi, genel diizen ve kelimelerle kisa ve 6z
orneklerdir.

Kim bir seyi defalarca tecriibe edip basaramadiysa onun akh yikicidir!

Ornegin bu atasozii, engellerin zorlastigi 6nceki tecriibelerin tekrar edilmesinin
zorunlulugu igin 6yle uzun uzun agiklamalara ihtiya¢ duymaz. Séyle ki bu kiigiik 6rnegi
vermek; kitleler igin zihinde kisa, toplu, direk ve gii¢lii mesajlar iletmeyi saglar.

e KAPANIS

Kapanis; kelimelerin ve ifadelerin insanlarla birlikte sonlandirildigi béliimdiir.

Ne yazik ki insanlarin ¢ogu kapanis kelimelerini 6nemsemezler. Kapanisi bazilari genel
ifadelerle konusmak, bazilar giris gelismedeki konunun ortaya atildigi boliim, digerleri
konusmanin girisini uzatarak bu bélimi unutturmak ve bir digerleri ise kapanisi yaparken
hizli ve diisiik sesle konusmak vb. olarak goriirler.



Ancak kapanis konusma unsurlarinin en 6nemlisidir. Giris ve gelismede farklilik ve basariyi
hedefleyen kitlesel isaretler, giiglii ve etkili baslama ve konugsmacinin nasil faydalandigi
kapanista anlasilir.

Kapanista etki vermek ve yiikselebilmek icin ‘anlamak’ temel sarttir. Onemi:

). Gergekten kisa olmalidir. Konusmaci kapanis 6zetini saglam ve farkli etkiler yaratan bir
ya da iki satirla yapabilir.

Y. Hitabette kapanis; fikirleri benzestirerek ve profesyonel bir tslupla delil ileri slirerek
temel fikrin 6zetini kapsamalidir. Kapanista siirlerden beyitlerle konugsma metnindeki fikir
dogrulanmalidir.

Y. Kapanig konusmasinda farkl bir gii¢ ortaya konulmalidir. Dinleyicilerin zihninden
silinmeyen kelimelerin ¢ogunun kapanis boliimiinden oldugu unutulmamalidir.
Dinleyicilerin aklinda konugsmacinin hep son so6zii kalir.

Etkili bilgi, siirlerden bir beyit, kisa olaylar, ayet-i kerimeler, rakamlar ya da faydalarin
ortaya konuldugu bir kapanista kuvvetli unsurlar vardir.

Konusmacilarin bazilari icinde hitap konusmasi olan ve hoslarina giden bazi giiglii ifadeleri
severler. Mesela:



“Allah insanlari bazen zor sartlara dirensinler bazen de kolay gegsinler diye yaratti.”

Ya da “Miisliman kendini Allah’a adamisg bir varhiktir.”

Veya bunun gibi etkili, uzman ve giiglii kelimeler ya da ifadeler kullanilabilir.

TEK BASIMA MUKEMMEL DEGILIM

Kim kitlelerle konusmak isterse konusmasinda agik, net ve diizgiin olmalidir. Bu alanda
sadece senin degil, seni dinleyenler ve baska konusmacilarinda var oldugu
unutulmamalidir. Mesela; hayra davet eden ve kendi imkanlariyla iyilik icin savasan bin
kisi, ya da insanlara ¢6ziim diliyle hitap eden koétii bir grup olabilir.

Bu gesitlilik; siyasi, dini, mezhebi, kiiltiirel, etnik, ahlaki vb. degerler icerir. Konusmacinin
konusmasinda kendi sahsiyeti ve degerleriyle ilgili iddialar ortaya koymasi lazimdir. Ve
ortaya attigi fikirler dinleyenlere 6nemli etkiler vermelidir. Bagska konusmacilara ragmen,
kullandigi bu fikirler onun sahsiyetinin ne kadar giiglii oldugunu yansitmalidir.

Buradaki farklilik, basarinin ve etkinin sirlarini anlamaktan geger. Ve bu etki ve basariyi
konugmacinin kendinin ortaya koymasi gerekir.

Konusmaci, baska konugsmacilarin varligini ve herkesin yanlhs yapabilecegini bilmeli ve
umudunu asla kaybetmemelidir. insanlara hayir ve serri nakletme konusunda ¢abali
olmalidir. Ayni zamanda, seytanin adamlariyla ilgili iyi bir ders vermeli ve bu konuda sabri
elden birakmamalidir.



KONUSMACININ DIS GORUNUSU VE USLUBU

Bazi insanlar etki alanlarinda, sadece soylem ¢oziimlerini segmenin ve kelimeleri
rétuslamanin yeterli oldugunu diisiiniirler. Ve zayiflara oranla ¢ogu dinleyicilerin iyi
kararinda uzmanlik ve dersler sabittir.

Konusmacinin dis sekli, elbiseleri, uyumu, géze hitabi konusmaya baslamadan 6nce
dinleyenlere konusmacinin sahsiyeti hakkinda fikir verir. Bu; kilik kiyafeti ve sag sekli
anlamina gelir ve en az konusmanin icerigi ve kuvveti kadar 6nemlidir.

Renkler ve tutarh giysiler ( her giin yeni olmasi sart degil ), sa¢ sekli, giris ¢cikis yollari,
kelimelerin segildigi yerler, goziiyle ve kulagiyla konusmanin giizelligi, akl, insanlar éniinde
konusmacinin durdugu yer ve kullandigi kuvvetli kelimeler... Bunlarin hepsi 6nemli
gorevlerdir.

KELIMEYE NE ZAMAN BASLAYIP NE ZAMAN
BiTIRECEKSIN?



Medya ve iletisim diinyasinda kriterler ve degismez kurallar vardir. Ve istenilen etki
diizeylerini yakalamak icin dengeli olmak ve bu kriterleri iyi anlamak lazimdir.

Psikoloji, kitlelerle ya da dinleyicilerle gériismenin sekillenmesi ve diisiinceli, etkili ve ciddi
hitap durumlariyla birlikte az ya da ¢ok bir baglanti halindedir. Fiziksel ve s6zlii ifadeler ve
olaylarin liretimi insanlari yonlendirmek igin ciddi izlenimler tagir.

Buradaki en biiyiik soru:  Konusmanin girisi icin konugsmacinin kelimeleri ortaya atmasiyla
birlikte konusma gergekten baslar mi? ‘

Tabi ki de kesin cevabi “HAYIR!”’

Konferans salonlari, mescitte Cuma hutbeleri ya da kutlama salonlarinda yapilan giris
konusmalarina baslanmasi konugmanin birinci agamasinin bagladigini gosterir. Ve
konugmaci buradaki gorisleri ve agikhligiyla insanlarda etki arar.

Burada su bes goreve dikkat edilmelidir:

\.Konugma yerine ¢ok iyi bir giris yapmak lazimdir.

Y. Konusmacinin gidecegi yere gore en uygun elbiseyi se¢mesi gerekir.



Mesela teselli ve matem olan bir yere gidildiginde renkli elbise giyilmez. Ya da resmi
toplanti salonlarinda spor ayakkabi giymek olumsuza isaret eder vb.

Y. Engelli yollardan ve pot kirmaktan kaginmak i¢in minbere ya da sahneye yakin veya uzak
oturmak hesaplanmalidir.

¢. Konusma yapmak i¢in sahneye ¢ikarken adimlar sabit ve yavas olmalidir, aceleci ve
rastgele degil. Ki bu yavas adimlar konusmacinin kendine olan giivenini gosterir.

©. Sahneye ¢ikinca mikrofon test edilmelidir. Kendi diizenine gore ya bir iki santim
oynatilmali ya da dénderilmelidir.

1. Konusmaya direk baslanmamalidir. Once kisa bir nefes alinip kitlelere tebessiimle
bakilmalidir. Bu; baslamadan 6nce dinleyicilere olan saygi ve sevginin sembolidiir..

V. Giris, gelisme ve kapanis kelimeleri soylenmelidir.

A. Eldeki evraklarin diizenli ve toplu ve sabit olmasina dikkat edilmelidir. Eldeki evraklar
acele bir sekilde ayrilmis ve diizensiz olmamalidir.

1. Konusmaci; siikiinetle, agirbashlikla, sakinlik ve hiirmetle giktigi sahneden yine sakinlik
ve agirbaslilikla ayrilmahdir.



Kelimeleri soylemek sadece tiimden bir parcadir. Ve etki birakabilmek icin ilk sekiz kural
asla unutulmamal!

Kelime o baslamadan 6nce baslar ve o bitirdikten sonra biter.

SES VE TONU

Eksiksiz bir diinya sesi ve uzman bir bilgide nitelik, seviye ve biiyiikliik vardir. Burada
insanlar arasindaki bilgi etkilesimini saglayan en 6nemli nitelik sesin vurgusudur.
Konusmacilarda ve dinleyenler arasinda etki ve anlasilmayi yaratan sey uzman ses
bilgisidir.

Sesimi ne zaman yiikseltip ne zaman algaltacagim?

Ne zaman hararetli ve ne zaman daha sakin bir ses tonuyla giris yapacagim?

Yiiksek sesin duraklari nedir?

Acik alanlarda ve kapali salonlarda kitlelere nasil hitap ediyorum?

ifadelerde kullandigim ses tonuyla iletmek istedigim mesaj ne?

Eger ses acemi, giiriltiilii ve avaz avaz bagirilmis degilse o sesin mesajinda koruma ve
tehditten ¢ok sanat ve bilgi vardir. Konugsmada verilmek istenen mesaj iyi saptanincaya
kadar sesi iyi anlamak gerekir. Mesela tebessiim ve kahkahayla karistirilmis bir ses tonu ya
da kizginlhigin ifade edilmesi igin ses yiikseltilebilir.



Burada baslamadan dnce hitabeti sekillendirmek icin ne zaman giiliip ne zaman kizacagini,
ne zaman saka yapip ne zaman cosku katacagini bilen resme naksedilmis gergek bir
sanattan bahsedebiliriz. Siiphesiz ki sesin tonu, sinir, yiikselisi, kelimelerin hizi bunlarin
hepsi bu sanatla iliskilidir.

Temel amaci kitleleri cezbetmek olan ses tonuyla isaretler gondermek gerekir.
Konusmacilar kelimelerin en iyisi olusuncaya kadar dinleyenlerin bikkinhginin ve
sikintisinin ortaya ciktigi tek bir ses tonuna giivenirler. Ve konusmaci dinleyenlerle
etkilesim karesinde onlari cezbeden ve bol sansli olan konusmasinda sesinin tonunu,
yumusakhgini ve sesinin azalip artmasini iyi ayarlamalidir.

Sunlarn diisiinebilirsin:

Konusmaci diisiik ses tonuyla konusursa arka saflardaki insanlar hemen hemen hig
duymazlar. insanlara zorla dinletmeli mi ve anlamalari igin caba harcanmali mi? Ya da
insanlara sesin iletilmesinde ve insanlara hitap etmede sorumlu kisi konugsmaci mi?

Konusma boyunca ona yakin olan az sayidaki kitle dniinde yiiksek sesle konustugu
disiniildigiinde konusmaci nigin bagiriyor? Boyle yaparsan insanlarin baslari agrir ve
konugsmandan tek bir kelime dahi anlamazlar.

Ses bir mesajdir. Kuvveti, zayifligi, hizi, agirhg, siiresi, birimi vb. hig sliphesiz ki cezbeden
faktorlerdir.



Konusmacinin kisisel gérevi burada konusmasinin iginde gecen Kur’an-1 Kerimden ayetleri
tecvitli okumayi uygulamaktir. Séyle ki tecvitli okumak sesin farkliligi demektir. Ve bu da
farkh kilinmak istenen ya da karakterize edilen sesleri cazip kilar.

Burada anlamak gerekir ki insanlar sana kul degil ve seni anlamak, dinlemek ya da tasdik
etmek zorunda degiller. Toplumun sana degil senin topluma ihtiyacin var. Senden baska
konusma yapabilecek bin tane konusmaci var. Ve senin burada sesini, diisiincelerini ve
mesajini iyi iletip fikir ve saffin i¢in insanlari kazanmayi bilmen gerekir.

KITLELERE HITAP EDERKEN KORKU DURUMLARININ
USTESINDEN NASIL GELECEGIiZ?

insanlarin ¢ogu kitlelerin dniinde durmaktan ve onlarla konusmaktan korkarlar. Bu korku
icgudiiseldir soyle ki insanlar tanimadiklari kisilerin 6niinde durmaktan gekinirler.

Bu korkularin iistesinden gelmek nasil miimkiin olacak?

Kesinlikle insanlar en zor asamanin birinci defa oldugunu zannederler. Ancak nereye
giderlerse kaginci kere giderlerse gitsinler hep bir korkma durumu s6z konusudur. Bugiin
en uzman konusmaciya bile sordugunuzda bu yolculuga ilk basladiklarinda insanlar 6niinde
konugmaktan nasil korktuklarini ve korkularla nasil yiizlestiklerini size anlatacaklardir.

Suphesiz ki korku bir durumdur. Ancak bizim gorevimiz “ Benden bir ayette olsa teblig
ediniz. (Buhari) “ s6ziinii yol edinmektir. Ve bu gérev bizi daima ileriye gotirmelidir.



ilk asama... Gérevlerden korkmamak igin psikolojik hazirlik ve psikoterapi ile listesinden
gelmek.

Bakildiginda, derslerle, tecriibe ve deneyimleri ifade etmeyle birka¢ adimda psikolojik
engellerin lstesinden gelmek miimkiindiir.

). Seni yiikselten sey faydali ve dogru inangtir.

Y. Kendine giivenle birlikte diger itiraz imkanlarinin kabuliinde ilerle.

Y. Arkadaslarindan bir grupla, ailenle ya da evde 6n egitim yap.

¢, Sinifta ya da kiigliik mahalle camisinde veya ailene yaptigin kisa konusmalar giivenli bir
baslangictir. Bu egitimin bir gérevidir.

°, imkanlarin dogrultusunda konusma yapacagin mekanlarda konusma éncesinde pratik
yapabilirsin.

1. Karsindakinin hislerini anlamalisin. Senin yerine gelen herkes ayni durumu yasayacak. O
ylizden korkma.



V. lyi bir koku, giizel ve sik elbiselerle iyi hazirlan. Bunlar her durumda kendine olan
glivenini gosterir.

A. Evraklari eline agilmasi kolay bir sekilde koy ve onlari siraya gore zimbala. Bu seni
konugsma esnasinda diizenin bozulmasi, insanlar 6niinde goriiniisiiniin giizelligi ve
evraklarin diismesinden kaynakli bocalamalar ve korkulardan kurtarir.

1. Konugsma yapacagin kiirsiiye sakin ve agirbasl gir ve yine sakin ve agirbash bir sekilde
ayril. Dik dur. Ve bunlarla adimlarinin saglamligini ve 6nemini yiikseltmeyi 6gren.

) +. Direk baslama. Oniindeki mikrofona bak ve derin bir nefes al.

V).’ La Havle Ve La Kuvvet illa Billah ’ de, ilmin ve bilginden siyril ve Allah’tan iste. Hepsi
oldugunda sen en kuvvetli hissedeceksin.

) Y. Hata imkanlarin iizerine kendini oturt. Biitlin insanlarin hata yapabilecegini unutma.
Yaptigin hatalar 6liim anlamina gelmez. Hatalar telafi edilir mi? Hatalar nigin oldu? Higbir
sey olmaz. Tekrar don ve hatalarini diizelt.

VY. Arkadaslarindan destek iste. Konugsman esnasinda kitlelerin igcinde onlari gormek sana
kendini iyi hissettirir.

V¢, insanlara kullanacagin giizel ve hos kelimelerin ecrini hatirla. Allah’i zikret ve Allah’in
su soziliniin ecrini unutma: “Kulum beni nefsinde zikir edince, ben de onu nefsimde zikir
ederim. Beni cemiyette zikir ederse, bende onu meleklerin icinde bulundugu daha hayirl
bir cemiyette zikir ederim.”” Sen insanlarin arasinda Allah’1 andiginda Allah’in da meleklerin
arasinda seni anmasini psikolojik olarak nigin istiyorsun?



) 0. Bazi basarisiz konusmacilari hatirla ve onlarla kendinin mukayesesini yap. insanlarla
beraber bilgi ile konusacagin aktif degerlendirmeler ve birkag seneden beri konusan ve
basarisiz olan yeni konugmacilari degerlendir. Séyle ki bu senin iradeye meydan
okudugunu gosterir.

1. “Allah’im. Senin kolaylastirdigindan baska higbir kolay yoktur. Sen diledigin zaman zor
olan seyi kolay kilarsin.”

“Allah’im. Girecegim imtihana dogrulukla girmemi sagla. Cikacagim (bu) yerden dogrulukla
¢tkmami nasip et ve benim igin yiice katindan yardim edici bir kuvvet ihsan eyle.”

Bu dualari asla unutma. Bu dualari hatirladigin her zaman etkisini hissedeceksin.

KONUSMACILARIN HATALARI

Cok konusmak, zengin Arap dilinin igerigi ile birlikte hitap kelimelerinin hepsini konugmak
demek degildir. Ve her konusan etkili degildir.

Tecriibesiz konusmacilar ya da aniden konusma yapan biri kendilerinde gozetlenen
birtakim hatalara diiserler.

V. Hazirhksiz olmak. Bizim dinimizde insanlarin mevkileri ne olursa olsun her konusmayla
ilgili hazirlikli olmak vardir. Kitleler ve insanlar seni dinlemek igin orada bulunuyorlar.
Oyleyse sende konusmana baslamadan 6nce hazir ol.

insanlarin dikkatini degistir. Senin davranislarinda ihmal hissederlerse ve hazir olmadigini
disiniirlerse onlarin akillarinda iyi bir izlenim birakmazsin. Ve seni dinlemezler. O yiizden
daima hazirlikli ol.



Y. Somurtkanlik. insanlar seni asik suratli ve somurtkan gérmeye mecbur degiller. Ve
senden cevher almak i¢in orada bulunuyorlar. O yiizden insanlara giilimse. Ayrica
tebessiim; dinimizde sadakadir ve onun mesaji kitlelerle bir oldugunu gostermektir. Ve
kalplere giden yolun giilimsemekten gectigini unutma.

Y. Beden hareketlerinde mantikli davraniglar sergilemeli ve tek bir noktaya
yogunlasmamalisin. Cok fazla el kol hareketi yapmak yanlistir. Ve hitap ettigin kitleye ve
konuya goére uygun elbiseyi giyinmelisin.

¢. Kusun kanatlarinin biri Gizerine yogunlasmak. Bu yogunlasma hitabetteki amag veya
kapali kavramlar ve hitap degerleri iizerine dildeki giizellik, cesitlilik, benzetmeler ve dil
formiilleri lizerine yogunlagma ya da tam tersini yapmak demektir.

Ilimhlik, orta yolu bulmak ve profesyonel formiiller hitap kusunun yaratilmasi igin
kesinlikle iki kanat arasindaki dengeye baghdir.

°. Usandirici bir sekilde uzatmak. $oyle ki konusmacilarin gogu uzun saatler boyunca
kitlelere konusmada birbirleriyle yaris haline girerler. Ancak onlar bu durumda az ve 6z
olan kelimeleri kullanmayi ve birbirlerinin kullandiklari kelimelerin gogunu unuturlar.

Ve insanlarin davranislarini gozet. Bayanlarin, ¢cocuklarin, yashilarin ya da hastalarin
oniinde konusuyor olabilirsin. Konustugun kitleye ve konuya gére konusmanin siiresini
ayarla. Eger ¢ok fazla uzatirsan seni sevmezler ve fikirlerini kabul etmezler.



1. Suirekli rutinleri benimseme ve yenilenmemek. Bu konusmaci bilinen hikayeler ve
ayetler ezberlemis ve senelerden beri bu diisiincelerin disina gikmamistir. Bu sekilde sabit
kalmis bir konusmaci insanlara nasil ulasacak?

Burada yenilenme; her hitabette yeni fikirler iiretmek, insanlarin daha 6nce duymadiklari
farkli bir giris, gelime ve kapanis yapmak ve yeni formiiller iiretmektir. insanlar tekrarlari
sevmezler ve sirekli yenilik isterler.

Bu yiizden “ Bu ¢arsida her zaman yerinizi koruyun.  derler.

V. Bilinen kapsamlar disina ¢ikmamak.

Cuma hutbelerinde ya da siyasi konugsmalarda hep ayni seyleri séyleyen konusmacilar ya
sinirlanmis kelimelerin disina ¢itkmazlar ya da tarihi hikayeler, taniklar ve etkiler getirirler.
Bunlarin hepsi konugmaci ve dinleyenlerin vasfini yansitir.

Eskiler soyle soylerler: su; siz ne kadar ¢abalarsaniz cabalayin yine sudur. Sizin
gordiigliniizii insanlarda goriiyor ve ne duyuyorsaniz onlarda aynisini duyuyorlar.

A. Konusmayi siislememek. insanlar faydali seyler ya da kendilerinin istedikleri seyleri
duymayi severler. Ve insanlar senin sahsiyetini en ince ayrintisina kadar inceleyip bir
sinema ya da dizi elestirmeni gibi siirekli elestirirler.



Konusmanin her dakikasinda dilini yenilemen gerekir. Savundugun fikrini hadislerle,
ayetlerle ya da iki misra siirlerle sdyle. Daha sonra bu diisiinceni daha giiclii atasozleri ve
hikayelerle pekistir. Ve dinleyenlere latifli bilgiler ver. Tarihe nokta atigi yapabilirsin.
Kitlelere bak ve eger sikildilarsa kiigiik sakalar yap. Boyle yaparsan senin fikirlerin ve
sahsiyetin kitlelere daha cazip ve etkili gelir.

4. Kapanistaki uzunluk. Hepimiz konusmacilari dinleriz. Burada bazi konugmacilar
dinleyenlerin boyunlari sanki daragacinin ipiyle sikilmig gibi siirekli yorum yaparlar. Onlarla
yasamiyorum.. Uzatmak icin mazeretlerim var.. Agirlik altinda kalmayi istemiyorum..

Ve bundan sonra insanlar ve uzun dénemler i¢in umut verici ve bedenleriyle degil
zihinleriyle anladiklari ifadelerle veda konusmasi yap.

Kisa kelamlar, 6zet kapanislar ve iyi hazirlik. Eger gelismenin baslangicini kapanisa
ulastirirsan kitlelere hitabin harika islenmis bir sekilde geri déner. Ve kapanista diger
konusmacilarla ilgili bir mesaj atmalisin.

\ +. Dil katilligi, delil yetersizligi ve dikkatsizlik.

Allah-u Teala soyle der: Zeynel Abidin (r.a) gibi olun. Ezan okundugunda sanki rengi
degisiyor ve ezani yasiyormus gibi oluyor. Ve konusma yaparken su hadis’i hatirla. “isittigi
sekilde ulastirsin!”’ Bu emanettir. Evet, siiphesiz ki emanet bilgi ve ilimdir ve halkin sana
giivenmesidir. Kitleler ne zaman senin bir yanlisini gériip sana tag atmadiysa o zaman size
giliveniyorlar demektir. Kitleler size bir firsat vermiglerse o firsati asla kaybetme.

Her zaman yenilenebilir ve giiclii ol. insanlar her zaman senin dogrulugunu ve bilgilerini
arastirirlar. Ve sen bilgilerinde ve ilminde degisirsen insanlarin sana olan takdirleri ve bakig
acilari da degisir.



Tabii ki daha baska bir¢ok hata var. Ancak sen ne zaman kendine giivenir, iyi hisseder ve
hazirlikh olursan o zaman siiphesiz ki sen etkili birisin.

HITABET VE KENDINI BiLMEK

Son yillarda insanlar, gittikleri yonler, egilimleri, davraniglari, hareketleri, analizleri ve
arastirmalarinda biiyiik bir sigrayis goriiyorum.

Bu analizler; toplumu insa eden insanlarin var olan fikir tarzlarini, verdikleri seviyeleri,
degisim icin goriismeleri, toplumsal, siyasi ya da fikir degisimlerini vb. siniflandirir.

insan konusmasinda etkili ve bilingli sekillenmeyle uzman 6zeti olan bu goreler su ii¢ denge
izerine kurulur:

e INSAN; hosgoriilii ya da asabi, tutucu ya da acik, bilgili veya cahil, biiyiik ya da
kiglik, kadin, ¢ocuk, hasta, engelli, saghkl vb. olabilir.



e MEKAN; festival alanlari, parti konusmalari, kurum toplantilari, aile ve asiret
konusmalari vb. Cuma hutbelerinden ya da akademik alanda yapilan
konusmalardan farklidir.

e HITABET VAKTINDEKi OZEL DURUMLAR; savas zamaninda ¢ocuklarla konusmak
normal vakitlerde konusmaktan, ekonomik kriz halinde bayanlarla konusmak
toplum kalkinmasi ve istikrari vaktinde konusmaktan ve issizlerle is bulma
konugmalari resmi kurumlarla konugsmaktan farkhdir.

KITLELER iCiN PSIKOLOJiK BOYUT

Genel olarak, insanlarin ve konusmacilarin sorunlarla yiizlesmeden 6nce hitap ettigi
kitlelerin psikolojik boyutlarini anlamis olmalari gerekir.

Kitlelerin dogasi ve ondaki 6zel hareketlerin rolii igcin konusmaci kitleleri anlamali ve
etkilesim halinde bulunarak tembelliklerin, isteklerin, yonlerin ve gerekli seylerin farkinda
olmali hatta bikkinliktan usandiklari ne varsa uzak durarak faydali seylere yogunlasmalidir.

Eger, konusmaci kitlelerle konugsmakta etkilesimsiz kaliyor ve kitleleri biktiriyorsa basit ve
aniden ilgi gosterme, oturulan mekanlari degistirme ya da dikkat ¢ekmek igin karsilikli soru
ve cevaplar atarak hitabetin ilerleyisini degistirmek gibi direk ve acele olarak tislubunu
degistirmesi gerekir.



DINLETTIRME VE EGLENDIRME YOLLARI

insanlar belli durumlarda miinasip goriilen iisluplarla kitleleri eglendirme yollarina
gitmelidirler. Belki mecbur olarak belki de amaca ulasma igin cezbetme kapisina
basvururlar.

Kitleler senden 6nce konusan konugmacilarin kullandiklari kelimelerden ve iisluplarindan
bikmis olabilirler. Kitlelerin seni dinlemeleri igin onlari gahis, mekan ve durumlarla beraber
islubunla yeniden etkilemen gerekir. Bunun igin kiigiik sakalar ortaya atabilirsin.

insanlara dinlettirmek igin belli taraflara atilir ya da mesela gergek etkileri olan sakalar
tedarik edilebilir. Burada zeka; belirli etkiler olusturmak icin taraf ya da meseleler ortaya
koyulmasidir.

Ornegin; hepimiz Nasreddin Hoca hikayelerini biliyoruz. Ancak, siyasi konusmacilar
kalktiginda Nasreddin Hoca hikayeleriyle yargi gérisleri igin sani ortaya atabilirler.
Konusmaci konugsmasinda boyle kiigiik sakalar yaptiginda dinleyiciler onu daha ¢ok
dinlemek isterler.

Burada kisa hikayeler ve sembol iisluplari kullanmak dinleyenler lizerinde dogrudan etki
yaratir.



Mesela sen batiya bagimlilik fikrinde kitlelerden uzak durmak, bati destegine itimat etmek
ya da ihtilal igin yapilan islerden uzak durmak vb. istiyorsun. Hikayelerde konusturdugun
sembolleri kullanarak goriislerini ortaya atman miimkiindiir. Ornegin:

Bir bahgede biiyiik hurma agaglari varmis. Ve o biiyiik hurma agaglarinin arasinda kiigiik
hurma agaglarida bulunuyormus. Giinlerin birinde sapsiz bir balta bah¢enin ortasina gelmis
ve bunun lizerine kiigiik agaglar cok korkup soyle soylemigler: “ bizi kesmek igin geldi.”
Bunu duyan biiyiik agaclar ise ‘ hayir iginizden birini sap yapmak i¢in kesecek’ demis.

Bu kiigiik ve kisa drnekte insanlarin anlamasini istedigin izlerin daha fazlasi vardir.

Burada imamlar ya da siyasetgilerin insanlar arasinda kendi makamlarina uygun bir sekilde
konusmalari gerekir. Eger ciddi konusmalarinda saka yaparlarsa bu utang verici olur ve
tarih onlarin bu hatalarini asla unutmaz.

BEDEN HAREKETLERI

Bin kisilik bir kitlenin 6niinde konusma yaptigini varsayalim. Ancak konusurken tek bir
yone bakiyorsun ve bakislarini seyircilere dagitmiyorsun. Bu ne demek?

Boyle yaparak dilinle degil ama gozlerinle  Ben sizi dikkate almiyorum. “ gibi bir mesaj
atmis olursun. Senin igin onlar, onlar iginde sen 6nemli degil. Kisaca “ Beni dinlemeyin ve
aktif olmayin. Ciinkii bu konusma sizin igin degil.”” der gibi bir intiba birakirsin.



Eger sabit konusacaksan, tek bir beden hareketiyle insanlarin yiizlerinde somurtkanlik,
giilimseme, tiyatro hareketleri ve el hareketlerinin gogu nasil kurulur ve onda ne gibi izler
vardir?

Beden konusur. Dilinden en kuvvetlisini koyar ve eger konusurken insanlarda etki
hissedersen, kalplerine giden etkili bir konusma yapmis olursun. Sayet onlar senin
konusmani anlamazlarsa, onlarin goziinde sadece konusma yapan biri olarak kalirsin.

Etkili konugmaci beden hareketlerini iyi sorgulayandir. $Soyle ki ithaf ve dogruluga isaret
eden hararetli nefeslerle konusursan sadece insanlarin hissettigi bir konusmaci olursun. Ve
eger gilimseme, goz bakisi ve etkilesimle hazir bir sekilde konusursan onlar senin basarini
hissederler ve gozlerinde senden dnce gelen konusmacilarin basarilari kaybolur.

Burada insanlarin giinliik duyduklari her giin onlarca diisiince, onlarca program sunumu,
onlarca yayinin gegtigi kiiltiir, diisiince, siyaset ve haberleri hatirla. Ve burada taskinlik,
yanilma, haksizlik, iki yuzliiliik, yalancilik, radyo, medya, diisiinceler vb. olugsan firtinal
denizde fikrin icin insanlari kendi safina gekmek vardir.

Bu iddiaya gergekten hazir misin?

KONUSMADA ALINAN TEMELLER, ETKi VE DERINLIK



Akillar ve kalplerde konusmanin etki miktarinin genisligi, insanlarin sadece kulagiyla
duydugu degil akhyla, gozleriyle ve kalbiyle duydugu ve inandigi diisiincelerle kisinin inanci
iizerine baghdir.

Kalpten cikan her sey direk kalbe isabet eder!

Konustugun kitlelerde ilerleyen diisiinceler, diizenlemeler ve hitap yoniinde etkili ve giiglii
sebepler i¢in sahip olunan giigler, akillar, kalpler, duyulan ve goriilen konusmalarda
kelimelerin dagitim miihendisligi ve miktari; akil ve duygular arasinda konusma baglantisi
kurar.

Konusmacilarin ¢ogu ozelliklede siyasiler, kelimelerin hazirligi igin vakit bulamazlar. Bu
konusmacilarin konustuklari halk ve durumlarla ilgili hangi dille ve iislupla konusacaklarina
dair ani bir analiz yapmalari gerekir. Eger yapmazlarsa sadece gelip dylesine konusan daha
onceki konusmacilardan biri olurlar.

Suphesiz ki boyle hiikmeden bir konusmaci yeteneklidir. Bu konugmacilar bazen basarirlar
bazen ise gergekten ¢ok ¢aba sarfederler. Fakat basari bir sifattir ve bu yetenegi konugmaci
¢abalariyla kazanir. Eger etki veren konusmaci kategorisine girmek istiyorsan, etkili bir
degisime girmen gerekir.

Ozetle... Konusma; derin anlamli kelimelerin ¢oklugu ya da siislii ciimleler degil, akil ve
vicdan bilgileridir. Eskiden bir s6z vardir: ‘ Az ve 6z konusmak iyidir’. Bu ne kadar etki
verirsen o kadar basarili olursun demektir.



Artik, nasil basaril bir konusma yapacagim diye sorma! Oniinde temiz ve agik bir yol var ve
aklinla ve kalbinle bu yola konsantre ol. Fikrinin askerleri ve siirler daima belleginde hazir
bulunsun. Ciinkii bunlar; tasidigin fikrinle ilgili senin delillerin olacak. Ve unutma akilli
insan her zaman en giiglii calismayi yapandir.

HER ZAMAN BUYUK OL!

Cocuklarin akh kiigiiktiir. Buyiiklerinki ise biyuktiir.

Tereddiitlii insanlar fikirlerini soylemekten her zaman gekinirler. Akilli olanlar fikirlerini
yansitmadan 6nce defalarca kere diisliniirler, cahiller ise diisinmeden acele ile konusurlar.
Sen kimlerdensin?

Kim basari bayragini eline alirsa o artik fikirlerinde, projelerinde, galismalarinda vb.
kisacasi her alanda ¢ok biiyiik olur.

Kabul etmeliyiz ki cagdas siyaset diinyasinin merkezinde yalancilik, menfaatgilik,
¢atismalar ve giicler vardir.

Degisim bayragini eline almak isteyen birinin kendi sahsiyetiyle alakali etkili ve giiglii bir
yol belirlemesi gerekir. Boyle yaparsan, sen meydanlara ¢iktigin zamanlarda giiglii ya da
zayif insanlar sana giiglii biri olarak bakarlar. Toplum igin giiciinii ortaya koymalisin: Ben
buradayim. Ben gii¢liiyiim. Benden bagkasi hayir vermeyecek. Ve benim aklim baska
gruplar ya da partiler gibi degil. Ben farkliyim.



Arap lilkelerindeki sol partiler bu oyunu ¢ok iyi oynuyorlar. Ne zaman Sovyetler Birligi
diistii, islam ilkeleri yetim bir ¢ocuk gibi kaldilar. Ve onlarin bu durumdan dolay: giiglii
hitap formillerine ihtiyaglari var. Sag partiler ise Y  .yiizyilin seksenli yillarinda sol
partilerden daha giiglii oldular ve sol partiler diistii. Sol partiler icin iki yol vardi. Ya
diisecekler ya da kelimelerine giiveneceklerdi. Hatta onlar gergegi biliyorlar ve ¢ok biiyiik
sloganlar ortaya koyuyorlardi.

Eger bir diinya projesine ya da biiyiik bir liderlik fikrine sahipsen sen biiyiiksiin demektir.
Boyle oldugunda, ne zaman konusursan konus insanlarin gozii hep senin lizerinde olur.
Konusman digerlerinin konusmasindan farkli olmali ve sen konustugunda binler hatta on
binler senin konugsmani dinlemeli. Digerleri ne zaman kiiglik projeler ortaya koyuyorlar sen
onlardan daha biiyiik ve daha giiglii bir fikir ortaya at. insanlar senin agzindan ¢ikan her
kelimeye dikkat ederler ve senden g¢ekinirler. Tim bunlari basarabildigin zaman artik bu
diinyada sen gergek bir markasin.

SIYASI HITAP DUNYASI

Siyaset ozel bir diinyadir...



Siyaset diinyasinda; karisik degerler, sabitlikler, belirsizlikler, kurnazliklar ve incelikle
yogrulmus kelimeler vardir. Bazen goriislerine ulasmak icin kibirlenmelerle ve diismani
maglup etmeye zorlanmalarla karsilasirsin, bazen de siyahtan beyaza ya da beyazdan
siyaha gidip gelen insanlar goriirsiin.

Terazi dengesi lizerine kurulmus siyasi merkez diinyasina sasma. Su ya da bu tarafa hizmet
eden tiim yeni liyeler olaylara, firsatlara, gekicilige ve menfaatlere 6nem veririler.

Medyanin burada siyasi yiiz liretmede ve onu topluma takdim etmede 6nemli bir rolii
vardir. Ve medya burada toplumun liderligini olusturur.

Siyasi hiiner; profesyonel ve bilingli bir sekilde veri ve var olanlari toplamak ve onlari su ya
da buna yiiklemektir.

Burada olgunluk; bulundugu taraf icin medya kurumlari, adlandirma sekilleri, 6niindeki
mevcut medya yiizleri yatirnmlari ve genel gériis formiilleriyle diisiinebilmesi icin
destekleyici olaylari, yonlendiricileri ve kuvvetli konusma unsurlarini tiim kapasiteyle
denemektir.

Siyaset; acik ya da gizli anlagsmalar, savaslar, geliskiler, ortak paydalar ve menfaatlerin
oldugu kapali bir savas diinyasidir. Ve bu diinya kimi zaman durulup, kimi zaman
dalgalanir.



Siyaset; anlama ve analiz, derinlik ve geri déniisiim, olaylar, menfaat sorusturmalari ve
aksi iddia edilene kadar kazanglar icin ¢alisma ve ispatlarla yapilan ¢alismalardir.

Burada siyasi bir konugma yapmak icin bilinglenmeye ¢ok ihtiya¢ vardir. Siyasi konugmalar;
Cuma hutbeleri ya da normal konugmalardan ¢ok daha farkhidir.

Bu bilinglenmeyi, giizel okumalari ve baska konugmalari anlayabilmeyi ve ayni zamanda
firsatlari ve tehditleri iyi sunabilmeyi en yiiksek siyasi tabakanin yapmasi gerekir. Ve bu
tabaka, fikirlerin hangisinin hangi taraf icin daha oncelikli ve giliglii oldugunu bilmelidir.

Burada gergek iddia 6rnegin; en iyisini kurmak nasil miimkiin olacak? Ve siyasi hitap nesli
yetistirmek nasil miimkiin olacak? Uygun hitap formiilleri olaylarla birlikte 6grenilir. Tim
adimlar ve olaylar igin alan ve insan gérislerinin insasi gérevinin talebidir. Hayir ve ser
arasinda nerdesin bilmen gerekir.

Burada bati ve islam medeniyetlerinden taniklar, rnekler, izler, bilinen etkiler, felsefe ve
tarih kitaplari okumak 6nemlidir. Bunlardan 6grendigin bilgilerle yaptigin konusma
boyunca kitlelerde kuvvetli etkiler ve iyi yonlenmeler gézlenir.

OZET

Kendine giiven. Hazirliginda ve bilgilerinde saglam ol. Diisiincelerini toparla ve zihnini
daima yeniliklere acik tut. istedigin gériismeleri, muhabbetleri ve insanlara giiveni koru.
Konusmanda, yaptiklarinda ve onlarda yarattigin izlerde farki gozden gegir.



KAPANIS

Allah ve Resulii rehberliginde dogruluk ve kurtulus izinden gitmemizi saglayan, insanhigin
en iyisi olmamiz yolunda bize yol gosteren Rabbimize selam, dua ve hamd olsun.

Kitlelere en iyisini yansitmak i¢in ¢cok ¢caba gosterdim. Kendi tecriibelerimi ve baska
insanlarin tecriibelerini sorguladim. Yazdigim bu kiigiik notlar hitabette en iyisini
ilerletebilmeniz icin iyi bir firsat.

Burada hitabetinin giris, gelisme ve kapanis kelimelerden olusmasina ragmen sende ¢ok
yiiksek seviyelere, kuvvetli kisilige ve iyi bir hitaba neden olacak ¢ok hassas bir konuya
deginmek istiyorum.

Eger, biri hitabet yaparken kelimelerinde yanlis bir sey séylerse bu onu yetmis yil
cehenneme siiriikler. Ve kim hitabetinde dogru seyler konusursa bu onu en ist seviyelere
terfi ettirir. Mesela; Siiheyl bin Amr Hz. Muhammed ile seksen yil boyunca savasmistir.
Ancak o Miisliiman olduktan sonra Huneyn savasinda Mekke halkina bir konusma yapmis
fakat konusmasindan sonra Mekke halkina bir tereddiit gelmistir. Bunun iizerine o, su
megshur sozlerini sarfetmistir: ” Ey Mekke halki! Siz en son iman edenlerden oldunuz peki
ya ilk kafir olanlardan mi olacaksiniz? “ bu s6zden ¢ok etkilenen Mekke halkinin
Miisliimanliklari daim olmustur.

insanlar boyledir. Senin agzindan gikacak tek bir kelimeye bakarlar. Bulunduklan kapkara
tiinelde senden gelecek umutlu bir haber ve i1s1ga bakarlar. Onlara sen isik ol. Giig¢ ve
kudretini daima koru ve bu alani hig terk etme. Bu diinya menfaat diinyasidir. Sen boyle
giiclii ve sabit oldugunda onlar muhakkak seni kazanmak icin can atacaklardir.



Gercek gencg ‘Ben buradayim!’ der... Babam yapti asla demeaz.

ALLAH YARDIMCINIZ OLSUN VE HER iSTE KOLAYLIK KILSIN.
ALLAH SiZE HAYIRLARIN EN GUZELINi VERSIN.

DR. NiZAR NABEEL ABUMUNSHAR HiRBAWI



